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Kierunek studiów Informatyczne Techniki Zarządzania
Profil Praktyczny
Stopień studiów 2-go stopnia
Forma studiów niestacjonarne

Sylabus przedmiotu

Prawo handlowe

1. Dane podstawowe

Status programowy przedmiotu Blok A: Prawne i psychologiczne aspekty zarządzania
Rodzaj przedmiotu Obligatoryjny
Kod przedmiotu TZM-PHA-ZE
Rok studiów 2
Semestr 3
Osoba odpowiedzialna za przedmiot dr Roman Gąszczyk
Język wyk ladowy polski

2. Wymiar godzin i forma zajęć

Rodzaj Liczba godzin
Wyk lad 16
Konwersatorium 8

Razem godzin 24

3. Cele przedmiotu

Kod Cel
CP1 Przekazanie studentom podstaw wiedzy o prawie handlowym, w szczególności o prawie materialnym, na

tle najważniejszych koncepcji teoretycznych tej ga lęzi prawa
CP2 Nabycie przez studentów umiejętności w zakresie analizy i oceny stanów faktycznych w perspektywie

prawa handlowego materialnego
CP3 Nabycie przez studentów kompetencji spo lecznych w zakresie budowania zaufania do wymiaru sprawie-

dliwości i prawa przez podejmowanie dzia lań zgodnych z prawem

4. Wymagania wstępne w zakresie wiedzy, umiejętności i innych kompetencji

Brak wstępnych wymagań.

5. Efekty uczenia się

Wiedza

Kod Student zna i rozumie: Realizuje cel
Efekty kie-

runkowe

EK-W1 Student ma wiedzę o miejscu prawa handlowego w systemie nauk
prawnych oraz jego relacji z innymi naukami. Zna podstawowe kon-
cepcje i pojęcia nauki prawa handlowego oraz zasady wyk ladni ty-
powe dla tej ga lęzi prawa.

CP1 K2P_W03,
K2P_W16

EK-W2 Student ma podstawową wiedzę na temat wolności dzia lalności go-
spodarczej oraz form prawnych jej prowadzenia. Zna ograniczenia
w zakresie prowadzenia dzia lalności gospodarczej, w laściwe dla po-
szczególnych jej form.

CP1 K2P_W04,
K2P_W16

EK-W3 Student ma podstawową wiedzę na temat spó lek osobowych i ka-
pita lowych prawa handlowego. Zna ich cechy charakterystyczne oraz
różnice między nimi.

CP1 K2P_W03,
K2P_W09,
K2P_W16

EK-W4 Student zna podstawowe zasady  lączenia, podzia lu i przekszta lcania
spó lek.

CP1 K2P_W04,
K2P_W16
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Umiejętności

Kod Student potrafi: Realizuje cel
Efekty kie-

runkowe

EK-U1 Student potrafi wyszukać przepis prawa handlowego oraz orzeczenie
sądu dotyczące spó lek prawa handlowego i dzia lalności gospodarczej.

CP2 K2P_U01,
K2P_U09

EK-U2 Student nabywa umiejętność interpretowania przepisów prawnych
dotyczących prawa handlowego.

CP2 K2P_U01,
K2P_U09

EK-U3 Student potrafi wybrać i dostosować odpowiednią formę prawną
prowadzenia dzia lalności gospodarczej do rzeczywistych potrzeb i
możliwości. Umie sporządzić podstawową umowę z zakresu prawa
handlowego.

CP2 K2P_U01,
K2P_U09

EK-U4 Student umie pozyskać podstawowe informacje na temat podmiotów
prowadzących dzia lalność gospodarczą za pośrednictwem oficjalnych
systemów elektronicznych (CEiIDG, KRS).

CP2 K2P_U01,
K2P_U09

Kompetencje

Kod Student jest gotów do: Realizuje cel
Efekty kie-

runkowe

EK-K1 Student rozumie potrzebę uczenia się przez ca le życie, potrafi inspi-
rować i organizować proces uczenia się innych osób i zespo lów.

CP3 K2P_K01,
K2P_K07,
K2P_K08

EK-K2 Student jest przygotowany do aktywnego uczestniczenia w
dzia lalności zespo lów i organizacji, a także do organizowania i kiero-
wania pracą zespo lów jest przygotowany do rozwijania i skutecznego
wykorzystywania umiejętności negocjacyjnych.

CP3 K2P_K05,
K2P_K08

EK-K3 Student prawid lowo identyfikuje i rozstrzyga dylematy związane z
wykonywaniem zawodu.

CP3 K2P_K05,
K2P_K08

EK-K4 Student jest przygotowany do etycznego i profesjonalnego
postępowania w ramach wyznaczonych ról organizacyjnych i
spo lecznych, zw laszcza w ramach dzia lalności gospodarczej prowa-
dzonej za pośrednictwem spó lek prawa handlowego.

CP3 K2P_K05,
K2P_K08

6. Treści programowe

Kod Tematyka
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Realizuje efekt

TP1 Zagadnienia wprowadzające: Pojęcie prawa handlowego
Miejsce prawa handlowego w systemie prawa Prawo cy-
wilne a prawo handlowe Źród la prawa handlowego Litera-
tura prawa handlowego.

2 1 EK-K1, EK-K2, EK-K3,
EK-K4, EK-U1, EK-W1

TP2 Podstawy prawa dzia lalności gospodarczej: Pojęcie
dzia lalności gospodarczej Podstawa Zarobkowy charakter
dzia lalności Zawodowy charakter dzia lalności Zorganizo-
wany i ciąg ly sposób wykonywania dzia lalności gospodar-
czej Wy lączenia stosowania ustawy Przedsiębiorca Podjęcie
i wykonywanie dzia lalności.

2 1 EK-K2, EK-K3, EK-K4,
EK-U1, EK-W2

TP3 Rejestracja i ewidencja przedsiębiorców: Podstawowe
formy prawne rejestracji i ewidencji przedsiębiorców Kra-
jowy Rejestr Sądowy – rejestr, postępowanie rejestrowe,
wpis do rejestru, skutki wpisu Ewidencja dzia lalności go-
spodarczej – postępowanie ewidencyjne, CEIDG, wpis,
zmiana, sprostowanie i wykreślenie, zasady ogólne CEIDG.

2 1 EK-K2, EK-K3, EK-K4,
EK-U1, EK-U3, EK-U4, EK-W2

TP4 Reglamentacja dzia lalności gospodarczej: Dzia lalność go-
spodarcza koncesjonowana Dzia lalność gospodarcza regu-
lowana Dzia lalność gospodarcza prowadzona na podstawie
zezwolenia i licencji Deregulacja dzia lalności gospodarczej.

2 1 EK-K2, EK-K3, EK-K4,
EK-U1, EK-W2
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Kod Tematyka
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Realizuje efekt

TP5 Spó lki osobowe – podstawowe wiadomości: Pojęcie spó lki
osobowej Ogólna charakterystyka spó lek osobowych Spó lka
cywilna, Spó lka jawna Spó lka partnerska Spó lka komandy-
towa Spó lka komandytowo-akcyjna.

2 1 EK-K2, EK-K3, EK-K4,
EK-U1, EK-U2, EK-U3,
EK-W1, EK-W3

TP6 Spó lki kapita lowe – podstawowe wiadomości: Pojęcie spó lki
kapita lowej Ogólna charakterystyka spó lek kapita lowych
Spó lka z ograniczoną odpowiedzialnością Spó lka akcyjna
Przedsiębiorcy państwowi i inni przedsiębiorcy.

2 1 EK-K2, EK-K3, EK-K4,
EK-U1, EK-U2, EK-U4,
EK-W1, EK-W3

TP7 Spó lki:  Lączenie, podzia l i przekszta lcanie spó lek. 2 1 EK-K2, EK-K3, EK-K4,
EK-U2, EK-U3, EK-U4,
EK-W1, EK-W3, EK-W4

TP8 Umowy handlowe – podstawowe wiadomości: Pojęcie
umowy handlowej Podzia l Cechy charakterystyczne umów
handlowych Umowa sprzedaży konsumenckiej Umowa le-
asingu Umowa przewozu Umowa outsourcingu.

2 1 EK-K2, EK-K3, EK-K4,
EK-U2, EK-U3, EK-W1

Razem godzin:

7. Metody kszta lcenia

Kod Metoda
MD1 Wyk lad z wykorzystaniem prezentacji komputerowej
MD2 Aktywizacja studentów do dyskusji i pracy zespo lowej
MD3 Rozwiązywanie kazusów z zakresu prawa handlowego
MD4 Szukanie w bazach danych przepisów, komentarzy oraz orzecznictwa
MD5 Analiza aktów normatywnych, komentarzy, orzecznictwa

8. Nak lad pracy studenta

Aktywność studenta Obciążenie
Przygotowanie do egzaminu 51
Praca z nauczycielem związana z: konwersa-
torium

8

Praca z nauczycielem związana z: wyk lad 16
Liczba punktów ECTS (1 punkt=25h) 3
Procentowy udzia l pracy w lasnej studenta w
sumarycznym obciązeniu studenta

68,00%

Sumaryczne obciążenie pracą studenta 75

9. Status zaliczenia przedmiotu

Forma studiów Egzamin Praca egzaminacyjna Zaliczenie Praca zaliczeniowa
niestacjonarne ×

3



10. Metody weryfikacji efektów uczenia się

Sk ladowe oceny końcowej

Forma sprawdzenia Wybrana forma Punktacja Realizuje efekt

Egzamin pisemny × 100 EK-K4, EK-K3, EK-K2,

EK-K1, EK-U4, EK-U3,

EK-U2, EK-U1, EK-W4,

EK-W3, EK-W2, EK-W1

Egzamin ustny
Sprawdzian pisemny
Zaliczeniowy przegląd prac
Referat pisemny
Referat ustny
Kolokwium
Praca domowa
Miniprojekt
Praca na zajęciach
Projekt z dokumentacją
Ustna prezentacja projektu
Obecność na zajęciach
Sprawdzian ustny
Kartkówka
Aktywność na zajęciach
Egzaminacyjny przegląd prac
Sprawozdanie z praktyki zawodowej
Prezentacja indywidualna
Prezentacja zespo lowa

Zasady wyliczania oceny z przedmiotu

Zakres punktów Ocena
0 – 50 2,0
51 – 60 3,0
61 – 70 3,5
71 – 80 4,0
81 – 90 4,5
91 – 100 5,0

11. Macierz realizacji przedmiotu

Efekt uczenia się
Cel przed-

miotu
Treści programowe Metody kszta lcenia

EK-W1 CP1 TP1, TP5, TP6, TP7, TP8 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-W2 CP1 TP2, TP3, TP4 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-W3 CP1 TP5, TP6, TP7 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-W4 CP1 TP7 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-U1 CP2 TP1, TP2, TP3, TP4, TP5, TP6 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-U2 CP2 TP5, TP6, TP7, TP8 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-U3 CP2 TP3, TP5, TP7, TP8 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-U4 CP2 TP3, TP6, TP7 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-K1 CP3 TP1 MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-K2 CP3 TP1, TP2, TP3, TP4, TP5, TP6, TP7,
TP8

MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-K3 CP3 TP1, TP2, TP3, TP4, TP5, TP6, TP7,
TP8

MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5

EK-K4 CP3 TP1, TP2, TP3, TP4, TP5, TP6, TP7,
TP8

MD1, MD2, MD3,
MD4, MD5
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12. Odniesienie efektów uczenia się
Efekt

uczenia się

Efekty kszta lcenia

dla kierunku studiów

Charakterystyki drugiego stopnia

w obszarze kszta lcenia

EK-W1 K2P_W16, K2P_W03 P7S_WK
EK-W2 K2P_W16, K2P_W04 P7S_WK
EK-W3 K2P_W16, K2P_W09, K2P_W03 P7S_WK
EK-W4 K2P_W16, K2P_W04 P7S_WK
EK-U1 K2P_U01, K2P_U09 P7S_UW
EK-U2 K2P_U01, K2P_U09 P7S_UW
EK-U3 K2P_U01, K2P_U09 P7S_UW
EK-U4 K2P_U01, K2P_U09 P7S_UW
EK-K1 K2P_K01, K2P_K08, K2P_K07 P7S_KK, P7S_KO
EK-K2 K2P_K05, K2P_K08 P7S_KO, P7S_KR
EK-K3 K2P_K05, K2P_K08 P7S_KO, P7S_KR
EK-K4 K2P_K05, K2P_K08 P7S_KO, P7S_KR
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14. Informacje o nauczycielach akademickich

Osoby odpowiedzialne za przedmiot

1. dr Roman Gąszczyk

Osoby prowądzace przedmiot

1. dr Roman Gąszczyk
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